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e o o especiAL Proveedores mineros

INNOVAR Y ESPECIALIZAR

La fortaleza del
sector minero
permite que los
proveedores

se expandan,
innoven y nazcan
NUEevos Servicios.

Unindicador de quela mine-
ria se hamantenido activaes
quelademanda por bolasde
acero—utilizadas en activida-
desde molienda de minera-
les—sehamantenido en creci-
miento.

“Nuestras ventas en la li-
neadebolassehanincremen-
tadoenun 15%, aproximada-
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PROYECCION. El pais tiene en cartera mds de 50
yectos mineros por US$60 mil millones.
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mente, en el primer semestre,
conloquelleg6aS/.74 millo-
nes. Este crecimiento se debid
principalmente a una mayor
demandadenuestros clientes
localesyextranjeros, yalama-
yor produccién lograda porla
eficiencia y optimizacién”,
afirmaFranco Floris, gerente
comercial de Metalurgica Pe-
ruana, Mepsa.

Las perspectivas son posi-
tivas. “El Pert tiene en cartera
mads de 50 proyectos mineros
que demandardn una inver-
sién de US$60 mil millones
en los préximos afios. Y den-
trode esta cadena producti-
va, nuestra compaiiia conti-
nuard operando como socio
estratégico delas mineras, y
aspiramos a alcanzar un ni-

vel de ventas cercano a los
S/.100 millones al cierre de
este 2014”, sostiene.

La amplitud del mercado
también permite la innova-
cién. Resco, por ejemplo, aca-
badelanzar el RA-CN300 un
reemplazo orgénico del cia-
nuro de sodio que sirve para
separarrocayminerales.

FelipeRey, gerente general
de Resco, explica que el RA-
CN300 marcard un antesy un
despuésen el sector, yaqueel
granbeneficiodel productoes
noser contaminante nifiscali-
zado. Ademas, sefialaque la
recuperaciéndel mineral va-
lioso es mayor que con el uso
delcianuro.

El crecimiento del sector
ha provocadola aparicién de

servicios especializados, al
punto que Lizardo Helfer, ge-
rente general de Cosapi Mi-
neria, estima que las opera-
cionestercerizadas en el Pert
estan en el orden del 15% al
20% delasunidades mineras
enoperacion.

“Seestatercerizandoservi-
ciosdeingenieria, de gestiény
planeamiento, dedesarrollo,
preparaciényexplotaciéondel
tajo”, precisa Helfer.

ESTRATEGIAS

Enel casode Cosapi Mineria,
estosserviciossecrearonenel
2013 para encargarse del mo-
vimientode tierrasde lasem-
presasmineras.

“Contamos conequiposde
gran tamafio necesarios para
el sector; asimismo tenemos
palas electrohidrdulicas de
40 toneladas de cucharény
varioscamionesde 150 tone-
ladasde carga. Acabamosde
invertir US$100 millones en
equipos”,indica. A



